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Logica econdmica en la contratacion publica

= Objetivo: Crear valor a los Clientes/Mandantes

- Maximizar el Valor del Contrato/Compra

valor = Q(Xi)+ B(yi)_P(ti)_C(Zi)/R(p’r’m)
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cComo se resuelve la ecuacion?
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cComo se resuelve la ecuacion?

L Dilema: Centralizacidn v/s Descentralizacion

(Estandares v/s customizacion; economias v/s flexibilidad)




cComo se resuelve la ecuacion?

Sistema de Contratacion Publica
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Negociacion y Métodos de Contratacion
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Negociacion y Métodos de Contratacion

=) Convenios Marco y Subasta potencialmente pueden
resolver +/- 50% de la contratacion publica

- Bienes y Servicios, no Obras Publicas

- No son métodos excluyentes




Convenios Marco

“Un Convenio Marco es un acuerdo .
entre uno o varios poderes

adjudicadores y uno o varios

operadores economicos, cuyo

objetivo consiste en establecer las
condiciones gue rijan los contratos .
gue se van a adjudicar durante un

periodo determinado, en particular

las relativas a los precios y, en su

caso, a las cantidades previstas.” o

EU Procurement Directive (2004/18/EC)

Relaciéon de Largo Plazo
con Proveedores
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Convenios Marco

LOGICA
Optimizacion Economias de
Escala
v'Productividad: 80% esfuerzo v'Ahorro: Negociacion
en 80% del valor corporativa de Opciones de

v Eficacia: 80% just in time Compra

v'Actualizacion: Adaptaciéon
mercado




Subastas Electronicas

‘Las subastas electronicas retune
compradores y vendedores, en un diay
un horario determinados, para la
negociacion de las condiciones del
contrato, por lo general el precio. Los
participantes se confrontan directamente,
mediados por un sistema electrénico
operado por un subastador o matrtillero,
reproduciendo virtualmente una bolsa de
mercancias y su ambiente de
competencia”

Adaptado de CROOM y BRANDON-JONES, 2009

Relaciéon puntualesy de
corto Plazo con
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Subastas v/s Convenios Marco
(Comparacion Preliminar)

(+) = Correlacion Positiva (-) = Correlacion Negativa
Convenios + + - + - + +
Marco
Subastas - - + - + - +

Electronicas

* en bienes comparables; subastas tiene alta varianza

Valor - Q x,)+ By )-Pt,)-C@z ,)/R(p,r.m)
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